
EL MUNDO / AÑO XXIV / MARTES 3 DE DICIEMBRE DE 2013 INNOVADORES 7

E
n España, no es muy 
usual que los médicos in-
venten dispositivos sanita-
rios. Y mucho menos que 

creen empresas para comerciali-
zarlos. Según el doctor Fernando 
Burdío Pinilla, médico adjunto del 
Servicio de Cirugía General y del 
Aparato Digestivo del Hospital del 
Mar, «aquí, a diferencia de otros 
países, hay una ausencia total de 
mercado de medical devices; no 

hay producción, prácticamente se 
importa todo». Debido a ello, la ex-
periencia empresarial de los profe-
sionales de la sanidad por lo gene-
ral es muy limitada. 

El Dr. Burdío reconoce que este 
hecho condicionó el proceso de fa-
bricación y venta de un instrumen-
to quirúrgico para cortar tejido celu-
lar y coagular la sangre que produ-
ce el corte que él y su equipo han 
desarrollado. «Muchos de los erro-

res que han enlentecido este proce-
so se deben a la inexperiencia en es-
te campo», concluye. 

La idea de diseñar un dispositivo 
médico de estas características em-
pezó en torno al año 2000. Enton-
ces el Dr. Burdío, recién licenciado, 
comenzaba a ejercer su especiali-
dad de cirugía. En la práctica clíni-
ca diaria detectó varias deficiencias 
que podían ser subsanadas, entre 
ellas la profusión de hemorragias 

> ‘SPIN OFF’ 

Un nuevo bisturí para reducir el 
riesgo en intervenciones hepáticas 
Un equipo del Hospital del Mar desarrolla un instrumento quirúrgico que 
reduce las hemorragias en este tipo de operaciones. Por V. G. Descarga

en intervenciones de cirugía hepáti-
ca. Mediante el contacto con profe-
sionales de la rama de la ingeniería, 
vio que las posibilidades de desarro-
llar dispositivos médicos podían es-
tar a su alcance y empezó a diseñar 
una serie de prototipos.  

«De ahí parte la idea; luego, lógica-
mente, hay mucho más detrás», re-
marca el Dr. Burdío. Inicialmente to-
dos los prototipos se probaron en 
animales de experimentación y, des-
pués, viendo la eficiencia del sistema 
y la seguridad, se sometió el disposi-
tivo seleccionado a un ensayo clíni-
co. Al final, «el ensayo clínico pasó al 
mercado previo al paso por una ayu-
da de financiación pública y por la 
creación de una spin off», resume. 

El equipo del Dr. Burdío lleva 12 
años trabajando en esta línea de in-
vestigación –previamente en la 
Universidad de Zaragoza y hoy en 
el Hospital del Mar de Barcelona. 

«Disponer de un conocimiento tes-
tado es fundamental para innovar», 
asegura. 

Una de las mayores dificultades 
que ha tenido que enfrentar el pro-
yecto es la financiación. En el inicio 
contó con una ayuda «muy impor-
tante» de Acc1ó, pero la financia-
ción privada ha llegado «en cuenta-
gotas». «De hecho» –destaca el Dr. 
Burdío– «la empresa que implicaba 
al grupo de investigación y la distri-
buidora comercial generó ella mis-
ma los recursos necesarios».    

El proceso de patentado de este in-
vento comenzó en 2006. El aparato 
obtuvo primero una patente españo-
la y luego una de ámbito europeo. 
Conseguir una patente puede costar 
años y mucho dinero. «Hasta que no 
ha habido una empresa detrás –crea-
da dentro del mismo grupo de inves-
tigación– no se ha podido hacer una 
patente», subraya el Dr. Burdío.

H
a pasado sólo un año des-
de que Rosendo Gargan-
ta constituyó Devicare, 
una compañía que basa 

su actividad en la lucha contra la li-
tiasis renal o, dicho de otra forma, 
contra las piedras en el riñón. Sin 
embargo, doce meses han sido más 
que suficientes para crear la empre-
sa, participar en programas como 
Yuzz y Empenta, elaborar el prototi-
po del dispositivo y «situarse en el 
mapa de la biotecnología catalana», 
en palabras del director de Devica-
re. Algo a lo que ha ayudado defini-
tivamente la reciente consecución 
del premio Bioemprenedor XXI im-
pulsado por La Caixa, Barcelona 
Activa y Biocat. 

Como emprendedor, afirma Gar-
ganta en entrevista con INNOVA-
DORES, «iba buscando una oportu-
nidad de negocio» y la encontró en 
el Laboratorio de investigación sobre 
Litiasis Renal de la Universitat de les 
Illes Balears, centrado en la creación 
de un dispositivo que permita moni-
torizar desde casa esta enfermedad, 
que es recurrente en el 1% de la po-
blación mundial –si bien el 10% la 
sufre al menos una vez en la vida–. 

Tras llegar a un acuerdo de trans-
ferencia tecnológica entre la UIB y 
Devicare, un grupo liderado por la 
UPC y acompañado por Ascamm, el 
Centro Nacional de Microelectróni-
ca y la compañía Cipsa de Rubí dio 
forma al primer prototipo, un medi-
dor de silicio realizado ad hoc para 
la causa que permite al paciente ana-
lizar el PH urinario sin necesidad de 
acudir al médico. «Se trata de un dis-
positivo con una exactitud muy su-
perior a lo que existe en el mercado, 
que son las tiras reactivas que cam-
bian de color», apunta Josep Maria 

Plana, última incorporación a la em-
presa, a la que aporta su bagaje en la 
dirección técnica de empresas de 
electromedicina.  

Además, Devicare no sólo ha re-
parado en la autodiagnosis sino tam-
bién en el autotratamiento, y por ello 
ha desarrollado dos suplementos 
dietéticos que ayudan a regular los 

niveles de PH urinario para reducir 
la recurrencia de cólicos nefríticos. 
Y es que toda la actividad de la em-
presa sigue la línea de «una gran 
tendencia social, política u económi-
ca» –dice Garganta– «de pasar de la 
medicina curativa en el hospital a la 
preventiva en casa».  

La tecnología del momento lo 

permite y la necesidad de reducir 
costes a los sistemas de salud apre-
mia. «Investigadores estadouniden-
ses, alemanes y franceses coinci-
den en que el coste por paciente y 
año de esta enfermedad es de más 
de 3.000 dólares», indica el director 
de Devicare, quien continúa: «Los 
mismos dicen que con una correc-
ta prevención se podrían ahorrar 
unos 2.500 dólares y que si el pa-
ciente hace las cosas adecuada-
mente las recurrencias se pueden 
reducir en un 40%». 

Ahora, el premio Bioemprenedor 
XXI permite a Devicare disponer de 
10.000 euros extras para construir 
los moldes y financiar las primeras 
producciones, si bien podrían com-
plementarse con financiación públi-
ca que les permita cumplir con sus 
previsiones y comercializar este 
producto a inicios de 2014. Para en-

tonces también 
prevén tener ce-
rrado un acuerdo 
con un laborato-
rio español que 
llevará en exclu-
siva el producto 
al mercado na-
cional. «De todos 
modos España es 
sólo uno más de 

los países en los que queremos es-
tar», reconoce Garganta.  

Junto a Plana, se marca el objeti-
vo de abordar los mercados europeo 
y canadiense a lo largo de 2014 con 
la misma idea de trabajar con un la-
boratorio por país, algo que podría 
permitirles facturar un millón de eu-
ros en 2014 y ocho millones en 2015. 
Según el director de Devicare, la em-
presa «no tiene plan de internaciona-
lización sino plan comercial: nace-
mos globales». Una ambición que 
también valoró el jurado del premio 
Bioemprenedor XXI al otorgarles el 
galardón, que también les ha aporta-
do actividades de formación. 

Por el momento, la empresa ace-
lera sus primeros pasos con la espe-
ranza de ser únicos en el mercado al 
menos entre tres y cinco años, para 
lo que han generado barreras de en-
trada como patentes y esperan que 
fructifiquen las más de 20 negocia-
ciones con laboratorios que tienen 
entre manos.

Rosendo Gar-
ganta y Josep 
Maria Plana 
posan con una 
imagen del 
dispositivo en 
sus oficinas 
de Barcelona. 
JOAN MANUEL  
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Devicare contra la recurrencia 
de las piedras en el riñón 
La empresa catalana acaba de ganar el premio Bioemprenedor XXI por la creación de un dispositivo 
y unos suplementos dietéticos que pongan freno a esta enfermedad. Por Andrea Pelayo

Esta sexta edición del premio 
Bioemprenedor XXI ha contado 
con otros proyectos destacados 
de entre los 14 presentados. 
�AAniling: Esta ‘spin off’ del 
Instituto de Medicina Predictiva   
y Personalizada del Cáncer ha 
recibido 5.000 euros por su diseño 
y desarrollo de tecnologías para 
mejorar las técnicas de 
secuenciación del ADN.  
�Cebiotex: La compañía ha visto 
reconocida con 3.000 euros su 
plataforma tecnológica 
–desarrollada junto a la UPC y el 
Hospital Sant Joan de Déu– basada 
en membranas de nanofibras  
que liberan fármacos tras 
intervenciones de tumores.
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El 1% de la población 
sufre diversas veces  
la enfermedad a lo 
largo de sus vidas

La compañía negociará 
la comercialización  
en exclusiva con un 
laboratorio por país
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